Zur Verstédrkung unseres Teams suchen wir ab sofort

Sales Manager (gn)

Q Hybrid, Leipzig  iliunbefristet ~ © Vollzeit

Unser virtuelles Kraftwerk ist in der Lage, tausende dezentrale Energieerzeuger, Verbraucher
und Speicher bestmdglich an allen relevanten Energie- und Flexibilitatsmdrkten zu platzieren.
£4.700 technische Einheiten vermarkten 4.568 MW Erzeugungsleistung und Flexibilitat mit uns.

Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams suchen wir fiir die Position Sales Manager (gn) eine
vertriebsorientierte Persdnlichkeit, die Freude daran hat, neue Kundenpotenziale zu erschlieBen
und bestehende Geschdftsbeziehungen im Bereich Direktvermarktung weiterzuentwickeln.

Das erwartet Dich

¢ Aktive Ansprache und Gewinnung neuer Kunden sowie Betreuung von Bestandskunden.

e Zielgerichtete Vertriebsprozesssteuerung - von der ersten Kontaktaufnahme tiber die
Angebotserstellung bis zum Vertragsabschluss.

¢ Aktive ErschlieBung und Entwicklung von Neugeschdaftspotenzialen bei bestehenden Kunden
im Bereich Direktvermarktung und energiewirtschaftlicher Dienstleistungen.

¢ Bearbeitung und Qualifizierung eingehender Kundenanfragen / Leads sowie Mitwirkung bei
der Entwicklung neuer Vertriebsstrategien und Marktpotenziale.

¢ Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen sowie Kommunikation mit
Ansprechpartnern auf allen Entscheidungsebenen.

e Erstellung, Nachverfolgung und Verhandlung von Angeboten fiir standardisierte Produkte im
definierten Produktsegment.

¢ |dentifikation von Vertriebsansdtzen und Entwicklungsméglichkeiten durch die Analyse,
Bewertung und Verbesserung des Kundenportfolios und der Kommunikationsdaten in den
CRM Systemen.

Das bringst Du mit

¢ Erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftliches Studium oder eine abgeschlossene
kaufmdnnische Berufsausbildung mit weiterfiihrender Qualifikation.

¢ Erste Vertriebserfahrung im technisch geprdgten Lésungsvertrieb mit komplexem
Kommunikationsaufkommen.

¢ Kommunikationsstdrke, Verhandlungsgeschick und Selbststéandigkeit.

¢ Grundkenntnisse der Energiewirtschaft.

¢ Vorkenntnisse in Salesforce, Confluence und Jira sind von Vorteil.

¢ Sicherer Umgang mit MS-Office.

e Sichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift.

Was wir Dir bieten

¢ Moderne Arbeitswelt mit abwechslungsreichen Aufgaben im Bereich der erneuerbaren
Energien.

¢ Attraktives Grundgehalt und leistungsabhdngige Bonuszahlung.

¢ Urlaubs- und Weihnachtsgeld.

¢ Attraktives Benefitspaket mit Jobbike oder Jobticket, Kitazuschuss und steuerfreiem
Sachbezug (50€/Monat).

e Ein flexibles Arbeitszeitmodell.

¢ Individuelle Entwicklungsperspektiven.

¢ Moderne Ausstattung mit qualitativ hochwertiger Hardware im Biiro und Homeoffice.

Dein Kontakt

Juliane Hemmann

QL +49 34123028-340


https://www.e2m.energy/de/karriere.html

